Schablone/Konzept

fiir Platzsprechertdtigkeiten bei Heimspielen:
-) Es benoétigt dazu zumindest 2 Verantwortliche pro Heimspiel:
-) Setzt sich zusammen aus 1 Platzsprecher + 1 Helfer/Co-Platzsprecher

Diese Schablone kann natdrlich verbessert, erweitert und erganzt werden, gute Ideen werden gerne gehort...

Beginn der Redetétigkeit sollte gleich nach dem Reservematch sein:

1. BegriRung Publikum
a. Im Namen des SVU Lichtenau begriifen wir das Publikum sowie unsere Gastmannschaften
aus . Das Endergebnis des heutigen Reservespiels/ U23 ist...

2. Mit Bezug auf das Reservespiel
a. Prasentation des Endergebnisses
b. Wer war der Gegner, wo steht der in der Tabelle...?
c. Torschitzen Heimmannschaft / Kapitdn Heimmannschaft (Kapitan sollte unbedingt erwdhnt werden,
damit eine Vorbildwirkung noch mehr gestarkt wird...)
d. Eventuell sogar Interview mit Kapitan, Schiri, Torschiitzen von der Heimmannschaft,etc.
i. Interviewpartner Torschitze:
1. Wieist dessen Tor entstanden
2. Allgemeine Chancenauswertung im Spiel
3. Etc.
ii. Interviewpartner Schiri:
1. Fragen nach Spielverlauf?
2. Wie war die Torfolge?
3. Frage nach, ob es ein faires Spiel mit der Gastmannschaft gab (Beispiel)...?
iii. Interviewpartner Kapitan:
1. Beschreibung allgemeiner Mannschaftszustand
2. Chancenauswertungen?
3. Wie zufrieden mit dem Ergebnis?
iv. Interviewpartner Trainer:
1. Erkldarung Mannschaftssituation?
2. Anzahl verfligbarer Spieler?
3. Chancenauswertungen?
4. Wie zufrieden mit dem Ergebnis?
e. Allgemeine Erklarung aktueller Tabellenplatz der Heimmannschaft nach dem Spiel
f. Allgemein der Mannschaft gratulieren fiir den (bisherigen) Erfolg zum Spiel - Punkt

Uberleitung zum Kampfmannschaftsspiel:
Beispiel:
...genau wie das Spiel in der Reservemannschaft sollte es nun auch beim Spiel unserer Kampfmannschaft des SVU

Lichtenaus sein.
Wie schon erwdhnt spielt im heutigen Hauptabendprogramm die Mannschaft aus gegen unsere
stérkste Heimelf des SVU Lichtenau...

1. Erklarung der Tabellensituation der Gastmannschaft — Beschreibung fiir das Publikum




2. Erklarung der Tabellensituation der Heimmannschaft — Beschreibung fiir das Publikum

a. Was passiert heute nach Matchende in der Tabelle wenn
i. Mannschaft verliert
ii. Mannschaft unentschieden oder
iii. Mannschaft gewinnt...
3. Je Heimspiel sollte auch je eine Tatigkeit des Vorstandes/Organisation/ Instandhaltung /etc. gelobt werden —
eventuell auch mit einem Interviewpartner aus untenstehender Liste
a. Prasident —der alles zusammen héalt und vom Anbeginn des Vereins dabei ist...
b. Der Obmann oder allgemein der Vorstand — die mindestens monatlich sich tGberlegen, wie man den
SVU attraktiv halt...
i. Eigenwerbung SVU: Du hast starke Ideen flr unseren Verein und willst einen Beitrag leisten?

Dann melde dich beim Vorstand und stelle dich vor...
c. Kantinendienste — Danke an die Damen der Organisation —
i. Eigenwerbung SVU: Komm auch du und hilf uns beim Kantinendienst

d. Grillerei /warme Speisen, DANKE an die Damen und Herren der Organisation
Rasendoktore — Braun und Zach fiir die Erhaltung des ,, beriihmten und beliebten Lichtenauer
Rasens”
Erhaltung Vereinshaus — Danke an die ewige Sauberkeit
g. Waschedienst — Ein Lob fiir unseren Helmut, der fiir alle Spieler, von Kind bis Kampf standig frische
Dressen parat hat...
h. Kindertrainer-Mannschaftstrainer: Fiir deren unermudlichen Einsatz wahrend der Saison —
i. Eigenwerbung SVU: Komm auch du in ein starkes Trainerteam und werde Kinder-
/Jugendtrainer des SVU
i. Urfans — Danke fiir die ewig lange Treue (Hinweis auf Verkauf der Fankarten), z.B. Interview mit

Gassner Walter, Braun Walter, Albert Gerhard (als Beispiel) oder
i. Fangruppen von beiden Seiten ausfindig machen (fir deeskalierende Stimmung sorgen)
ii. Eventl. Fans kurz zum Mikrofon lassen (SVU vor — noch ein Tor, etc.)
j.  ..etc.

4. Einlauf Kampfmannschaftsspieler mit starker Musik — 1 bis max. 2 min: (Andi mit Kapitdn besprechen)

Uberleitung zu der Beschreibung der Werbepartner:

... SO wie es aussieht wird uns hier ein super intensives Spiel bevorstehen, doch bevor wir gleich zum Ankick
kommen, méchten wir unsere heutigen Werbepartner vorstellen — zum Einen ist das...

5. Kundmachung der aktuellen Werbepartner (!der wichtigste Part!) :
a. Ballpatronanz / Ballspende: bitte je einzeln beschreiben:
i. Firmenwortlaut + USP
ii. Wer sind die Vertreter der Firma (also wer sind die Leute, die den Ankick machen)
iii. Was macht die Firma
iv. Wo oder wie kann man die Firma kontaktieren — Kontaktpartner!!! Wichtig zu erwdhnen

6. Nach dem Ankick - Matchbeginn anzdahlen — wahrend des Matches

a. Eventuell noch Sekunden vor dem Ankick mit einem Werbepartner Interview fihren bis zum
Anpfiff...

b. Den beiden Mannschaften ein faires Spiel wiinschen —

c. Spieler und Spielernummer prasentieren (eventl. nach dem Anpfiff)

Vorléufig erfolgreiches Ende der Tiitigkeit!



Weiters wéihrend des Spiels:

- Torschiitzen und Ergebnisse ansagen/bejubeln
- Stimmung machen bei Heimtoren

i. Ole, ole, ole ole (Beispiel)
ii. SVU vor —noch ein Tor...
iii.
iv.
V.
- Wahrend der Pause eventuell andenkbar:
= Eventuell kurzes Interview mit

e Leuten aus Publikum (?)

e Werbepartner von Patronanz/Ballspender
- Letzte Durchsagen nach Spielende quasi als Schlusspldadoyer:

...Das spannende Spiel SVU Lichtenau gegen

endete mit einem grandiosen

Wir bedanken uns beim Publikum fiir das starke Anfeuern seiner Spieler und im Namen des Vereins mdchte ich Sie
nochmals ermutigen, Kost und Getréink bei uns in der wundervoll besetzten Kantine zu sich zu nehmen — unsere
Damen sind stets bemiiht, Sie liebe Gdste schnellst méglich zu bedienen. (Beispiel) AnschliefSend wiinschen wir
lhnen noch eine gute Heimreise und freuen uns auf ein Wiedersehen beim Riickspiel in einem halben Jahr —

Auf Wiedersehen sagt ihr Stadionsprecher: Pexi Lautschreil...



